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Ako si vybrat

TU SPRAVNU BANKU

BANKA VYHODNA UPLNE PRE KAZDEHO NEEXISTUJE.
A TO JE DOBRE. ASPON SI KAZDY PRIDE NA SVOJE.
A KED NIE, TAK VYMENA BANKY JE I TAK ZDARMA

A CELU PROCEDURU ZA KLIENTA UROBI NOVA BANKA.

‘ 7 yber banky sa zacina uz v skolskom

veku, ked rodi¢ia svojim detom

vybavuju platobné karty a detské

ucty. Univerzitné $tudium nebyva dovod

na zmenu, iba ak by si $tudent porovnal

ponuky bank a vybral si lacnejsiu alebo tu
s (penaznymi) benefitmi.

Ukoncenie $tidia je prvym testovanim zo-
trvania v banke. Odchod zo $tudentského
Zivota znamend aj posun v ramci cennika
banky. Na cenovo vyhodné studentské aéty
sa vtedy da uz iba spominat a je opit iba

otdzkou klientovej ochoty porovnavat, ¢i
a kam odide.

Néstup do zamestnania je dal$ou skiskou
vernosti banke. Otdzka, ¢i mzda ma prist
v den vyplaty, alebo az na dalsi (pracovny)
den1, moze byt u niekoho vaznym dévodom
na zmenu.

Najvac¢siemu tlaku na zmenu banky celi
Klient pri zadlzovani sa. Presun trvalych
prikazov, inkds a vymena platobnej karty
moze znamenat niz$iu drokovu sadzbu
sice o zlomok percenta, ale z dlhodobého
hladiska ide o rozhodnutie $etriace stovky

eur. To isté plati aj pri neskorSom refinan-
covani hypotéky.

Poslednym obdobim pre Gvahy o znacke
banky je ukoncenie aktivneho pracovného
zivota a snaha zbytocne neplatit banke po-
platky. Seniorské obdobie v§ak nemusi byt
vylu¢ne spojené so seniorskym uctom.

Ci wZ su to ceny sluzieb, dostupnost sluzieb,
alebo kvalita sluzieb, bude to vzdy spokojnost
so sluzbami. T4 rozhoduje o vybere banky.
Preco to vSetko? Pretoze banky sa snazia pri-
lakat a udrzat klienta. Vlastnym klientom sa
totiz lahsie predavaju vlastné produkty.

511‘13 Najjednoduchsi sporiaci produkt 4 | Aby ste netratili 13
Vynosy bez rizika 6 | Naplanujte si finanén pohodu 14
Obsah Minaj a Setri sucasne 7 | Keby bolo keby 16
Ma stavebné sporenie vyznam aj po zmenach? 8 | Penziu nezverte iba Statu 17
Revollcia vo svete investicii a poziciek 10 | Budeme bez hotovosti? 18
Poistit sa s hypotékou. Ano alebo nie? 12
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Viac nez dve tretiny finanénych aktiv
Slovakov su v bankach. A klienti ban-
kam veria. Peniaze im v tomto roku
zveruju vo vaéSej miere nez v minulych
rokoch. Menia sa vSak preferencie.
Obnovuje sa obl'uba viazania vkladov.

ezni klienti maju 60 % bankovych vkla-

dov neviazanych a teda s urokovou
sadzbou 0%. Terminované vklady sa

im zhodnocuju v priemere 0,8 % ro¢ne. Avsak
pri viazanostiach do jedného roka, ¢o st naj-
ziadanejsie viazanosti, je zhodnotenie iba po-
lovi¢né. Je tato volba ulozenia uspor vyhodna?
Terminované vklady maji vyhodu vo vo-
pred znamom a garantovanom zhodnoteni
a s garanciou ochrany vkladu. Za tieto dve
garancie klient plati v podobe nizkeho zhod-
notenia. A toto nizke zhodnotenie sa mu este
znizi o dan. Cisty vynos, nech uz je akykol-

Vklady su
bez poplatkov

Otvorenie, vedenie a skoncenie
terminovaného vkladu byva bez poplatkov.
Poplatky klient zaplati v pripade
nedodrZania podmienok. Pri predéasnom
vybere pefazi byva sankcia najviac vo
vyske pripisanych drokov. Klient teda aj pri
nedodrzani podmienok z banky nevyberie
menej, nez vlozil.

Zriadit terminovany
vklad je mozné aj cez
internetbanking.

vek, bude navySe zniZeny o inflaciu. Suma
sumarum: klient sice bude mat po skonéeni
trvania terminovaného vkladu minimélne
tolko, kolko vlozil, avsak
za zhodnotené peniaze si

]

nosti do jedného roka. Preto sa naskyta otazka,
¢i sa oplati peniaze viazat, ked vynosovy rozdiel
medzi dostupnymi a terminovanymi peniazmi
je ani nie pol percenta. Terminované vklady su
velmi dobrou volbou na krétkodobé finan¢-
né rezervy. Naopak, pre vyssie zhodnotenie je
vhodnejsie poobzerat sa po inych produktoch.
Pavel Skriniar

“21a (irokovych sadzieb
¥¥ist"§5az:;?:h \yi\a’\zanostlach vkladov

bude moct kuapit menej
nez za povodny vklad.
Rozdiel v urokovych
sadzbach viazanych a nevia- 1
zanych vkladov bol v minu-
losti az 15%, v sucasnosti je
to 1,4%. Najvysdie urokové
sadzby maju iba vklady s nie- 0
kolkoro¢nou  viazanostou. FE
O tie vSak medzi klientmi nie
je taky zaujem ako o viaza-

Ako ziskat vyssi urok?
Pri terminovanych vkladoch uz iba naoko
plati, ze vySka urokov je priamo umerna
vySke vkladu a dizke viazanosti. VySSie
liroky sa ziskavaju kombinaciou vkladu

s inym produktom banky, napriklad

s investiciou do podielovych fondov.

—inflicia
—max. inf!
- min,

NBS a SU SR

Zdroj: spracované z udajov

Odmenou nielen urok

Banky v snahe zatraktivnit terminovany
vklad prisli s moznostou vyplatit troky
uz pri zriadeni vkladu alebo namiesto
penazi dat moznost vybrat' si tovar

z ponuky banky.
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Najdenie si toho spravneho partnera trva kazdému iny cas, pripadne,
niekto ho nenajde nikdy. LepSie povedané, stoji to ¢as i peniaze.

Aj s bankami je to podobné. Najst’ ti sprévny, kde bude ¢lovek
spokojny, trva nielen isty ¢as, ale i peniaze. Utechou je, ze vzt’ah s fou

nie je na veky. Ako si najst’ ten spravny bankovy dom?

Podl'a ¢oho si vybrat’ banku?

=

Peter Farkas
Finportal

Navod na vyber banky
neexistuje. Je to skutocne

velmi individualne. Vidim za tym
preferencie urcitych parametrov
konkrétneho klienta, navyse
ktorych déleZitost je u kaZdého
ina. MéZe to byt blizkost
pobocky, prostredie pobocky
alebo internet bankingu, osobné
skusenosti s komunikaciou

v pobocke ¢i cez infolinku,
ochota menit navyky, pracovny
vztah s konkrétnym ¢lovekom
pracujucim v banke, ale aj
marketingova komunikacia,

s ktorou sa ¢lovek (ne)vie
stotoznit.

Prvy pokus pri vybere banky by
mohol byt napriklad aj o cene. Pri
drahsich bankdch sa potom klient
mdZe opravnene pytat, ¢i cenovy
rozdiel bude kompenzovany
vyssou kvalitou sluzieb.

Y

$ ]
Radovan Slobodnik
Prvé stavebné sporitelfia

Pri vybere banky je pre mria
rozhodujtcich viacero faktorov.
Zavisia najmé od konkrétnej
situdcie, resp. poZadovaného
produktu. Primarne sa

vsak pozeram na kvalitu
produktu cez financéné
ukazovatele, ako je vyska
urokovej sadzby, pripadne
poplatok. Rozhodujicou

je tieZ rychlost vybavenia
produktu. V neposlednom rade
sa rozhodujem aj na zaklade
urovne komunikécie klientskeho
pracovnika, pripadne referencir.

www.financnyslovnik.sk

[A

Martin Techman
VUB banka

Aj ked'sa mé6Ze klientom zdat,
Ze slovensky trh je presyteny
bankovymi sluzbami a je

tu velkd moznost vyberu,

pri podrobnejsom skumani
by sme zistili, Ze to tak nie
je. Dobre bankové sluzby

su totiz o dlhodobych
vztahoch. To je dévod,
preco staviamevsadzame

na univerzalnost a tradiciu
banky spolu so zaujimavo
nastavenymi produktami

a kvalitou poradenstva.
Ked'totiZ niektora z tychto
oblasti chyba, pripadne nie
je v zodpovedajucej kvalite,
neméZze byt findlny vysledok

dlhodobo vyhodny pre klienta.

FINANCNY SLOVNIK

B

Lydia Zackova
Postova banka

Vyber banky je velmi
individualny. Kazdy clovek

ma iné potreby a oCakavania.
Niekomu viac zaleZi na
osobnom pristupe

a produktoch, iny oceni
prepracovany online kanal.
Preto, ak sa rozhodujeme
medzi viacerymi bankami,

mali by sme si vybrat produkty,
resp. sluzby, ktoré su pre nas
dblezité, porovnat ich vyhodnost
a nasledne sa rozhodnut.

VsSetko, ¢o Vam staci vediet
o financiach a déchodkoch

v tomto storodi.
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Ci uz ide o vytvorenie finanéného
vankusa na neoc¢akavané udalosti,
alebo zabezpecenie na déchodok, bez
sporenia to nepdjde. Ako dosiahnut,
aby pocas sporenia mal ¢lovek pokojny
spanok a na jeho konci mal dostato¢ne
vysoké uspory?

porenie v konzervativnych, napriklad

v bankovych produktoch, je sporenie

na istotu. Po skonceni sporenia tam
¢lovek néjde minimalne to, ¢o vlozil. Vynos
zavisi od typu produktu, resp. viazanosti pe-
nazi. V bankdch boli ur¢ity ¢as napriklad
terminované vklady tGrocené aj viac ako 20 %
ro¢ne a na niektorych beznych uctoch sa pe-
niaze zhodnocovali 6 %. Dnes sa vklady trocia
do 3%, bezny ucet sa netiroci. Ak by si ¢lovek
sporil pocas uplynulych 20 rokov napriklad
v bankovych produktoch, jeho priemerny vy-
nos za toto obdobie by sa pohyboval medzi
1,07% a 5,7% rocne. Pontikne najblizsich
dvadsat rokov rovnako zaujimavé zhodnote-
nie? Odpoved nepoznd nikto.

Aj ked predpovedat vyvoj trokovych sa-
dzieb je nemozné, neznamena to, Ze bankové
produkty nemaju opodstatnenie pri tvorbe
investorského portfdlia. Prave naopak. St ne-
vyhnutné préve pre ta Cast ispor, na vysku
ktorej sa ¢lovek chce stopercentne spolahnut.
Nevhodné st iba pre ti cast uspor, ktord mé
za tlohu zachovat kupnu silu uspor.

Hl'ada sa istota a vynos

Najcastejsou poziadavkou, ktoru kladu
slovenski investori pri vybere investi¢nych
produktov, je sporit pri vy$$om zhodnote-
ni, nez je v banke a zaroven s bankovymi
garanciami. Nie je to uplne neredlne, ak
sa do toho zapracuje podmienka, ze vy-
hodnotenie uspesnosti investicie bude
uskutoénené az po skonceni investicné-
ho horizontu. Historia financnych trhov
ukazuje, ze ak je horizont dostato¢ne
dlhy, investicie dokdzu v priemere zaro-
bit 10 % rocne.

Dl?ka investi¢ného horizontu mé po-
zitivny vplyv na dosahovanie kladnych
vynosov. Cim dlhsi ¢as majd investicie
k dispozicii, tym pozitivnejsi vysledok
mozu svojmu majitelovi ponuknut.

BANKOVE PRODUKTY

llustrativny vztah medzi vynosom a trvanim investicie
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DIlhé investi¢né horizonty maji napriklad spo-
renia na dochodok a sporenia popri hypotéke.
Obe umoznia vytvarat finan¢ny vankus pocas
velmi dlhého horizontu. Historické Statistiky
ukazuji, ze po dvadsatroénom trvani investi-
cie bol vysledny vynos vzdy kladny. Pocas ta-
kého dlhého obdobia sa finan¢né trhy doteraz
vizdy zotavili aj z tych najvacsich prepadov.

Rizikom pri akomkolvek sporeni je nespravne
nastavenie cielovej sumy na dne$né potreby.

Za uplynulych dvadsat rokov inflacia oslabila
ktipnu silu Gspor Slovakov o viac ako polovicu. Inak
povedang, ak by si ¢lovek pred dvadsiatimi rokmi
vyhliadol vec za 10 000 eur, na ktort si zacal Setrit,
tak po skonceni sporenia mu na jej kipu bude
chybat 10 500 eur. Vysnivana vec totiz bude vdaka
inflacii stat 20 500 eur.

Kedy hodnotit’ investiciu

Investicia potrebuje svoj ¢as. Inak povedané,
treba dodrzat odporticany investi¢ny horizont.
Je to rovnakeé ako pri peceni kolaca. Ak sa ma
piect hodinu, nema zmysel zacat ho ochut-
navat a hodnotit uz po desiatich minutach.
Po otvoreni dvierok na rure moze navyse
vyjst vSetka snaha nazmar. Pri vareni poliev-
ky je zase prirodzené priebezné ochutnava-
nie. Kuchar tak kond predovsetkym z dovo-
“ 1 du odstranenia nedostatkov. S investiciami
robia bezni investori presny opak. Akoby
kola¢ hodnotili pred dopecenim a namiesto
@ dochutenia polievky ju odstavili zo spora-
i ka. Pritom kazdému je vopred zrejmé, ze
{ nedopeceny koléd¢ a nedovarena polievka

nebudu chutit nikomu.

Jedinym odporuc¢anim pri investovani
je dodrzat investi¢ny horizont a vyvoju
investicie pocas neho nevenovat pre-
hnant pozornost. Ak uz ¢lovek predsa

len na nu nazrie, mal by vyuzit prilezi-
tosti. Napriklad poklesy na trhoch vy-
uzit na doplnkové vklady alebo mierne
upravy zlozenia investicie.

Pavel Skriniar




NajcastejSou vyhovorkou, prec¢o ¢lovek
nezacal Setrit, je, Ze minie celu vyplatu
a na sporenie mu ni¢ neostane. Co

s tym? Prvou moznostou je, aby sa
novy mesiac zacal sporenim. Teda

v den vyplaty mu ma odist ako prva
platba ta sporiaca. K tomu sa vSak
treba odhodlat. Da sa to aj o ¢osi
jednoduchsie.

Sporit cez minanie sa da
1. Pri kazdej platbe kartou
2. Pri kazdom debete na ucte

anky pred par rokmi prisli so skvelym
B napadom. Platby kartou budi zaokruh-

lovat, resp. zvySovat o urc¢iti sumu
alebo percento. A rozdiel medzi skuto¢nou
platbou v obchode a minusom na Géte preve-
du na sporiaci ucet. Takto sa da Setrit bez toho,
aby si to ¢lovek vyrazne vsimol. Ak je totiz
stav na jeho tc¢te spustacom jeho vole minat,
na konci mesiaca bude na tom rovnako. Minie

vetko. No so sporiacim tc¢tom bude mat vy-
tvorent prvu finanénd rezervu.

Vyska vytvorenej financnej rezervy bude,
samozrejme, zavisiet od vysky platby prevede-
nej na sporiaci ucet. Pri navySovani platieb tak
clovek dokaze dodrzat odbornikmi odportca-
nu vysku sporenia - 10% mesacne. Zaroven
md vzdy moznost upravit percento zvy$enia
platby tak, aby mu vyhovovalo, teda aby mal
na Gcte peniaze pocas celého mesiaca. Ak mu

Vyska prispevku
do sporenia

1. Percento z debetu na tcte (0 — 10 %)
2. Zaokruhlovanie platieb na 1, 5
alebo 10 eur.
3. ZvySenie platby o fixni sumu
4. Pravidelna platba
5. Jednorazovy prevod

pokus na prvy raz nevyjde, vzdy ma moznost
siahnut na uz vytvorenu rezervu.

Vytvorend rezerva na sporiacom ucte sa
zhodnocuje priblizne rovnako ako terminova-
né vklady. V porovnani s nimi sa vsak vyska
urocenia moze kedykolvek zmenit. Zaroven
banka obmedzuje vysku uspor. Peniaze nad
tento limit sa klientovi neurocia. Limity st
vSak nastavené skuto¢ne vysoko - prevy$uji
niekolkonasobok bezného prijmu. Existen-
cia limitu teda naznacuje, Ze tento produkt je
vytvoreny na tvorbu pohotovostnych a nie do-
chodkovych uspor. Pohotovostnd rezerva ma
mat moznost kedykolvek ju vybrat a pouzit.
]

Sporiace ucty st velmi dobré

na vybudovanie kratkodobej rezervy, teda

rezervy na pokrytie niekolkych mesacnych

vydavkov. Na dlhodobé sporenie su
vhodnejSie iné typy produktov.

Vyber penazi so sporiaceho tc¢tu moze byt
spojeny s obmedzeniami. Napriklad druhy vy-
ber v mesiaci uz moze byt spoplatneny. Inym
typom obmedzenia je limit na bezplatnu vysku
vyberu, resp. sedemdnova vypovedna lehota.
Bankou stanoveny poplatok hravo prevysi pri-
pisané uroky. Ma to byt motivacia na uvazeny
vyber zo sporiaceho uctu.
I

Sporiaci Ucet je vynikajlci nastroj na kratko-

dobé sporenie. Clovek na konci roka zisti, ze

si na darCeky vobec nemusi poZiCiavat.

Kto hlada dalsie stimuly na sporenie, moze
ich ndjst v podobe poistenia domdcnosti, pri-
pisovania bonusovych trokov, vyhodnejsiecho
urocenia uverov a inych vkladov a podob-
ne. Pri volbe banky vsak treba davat pozor
na podmienky sporiacich uctov, predovset-
kym, ¢i medzi nimi nie je povinnost kupit si
dalsi produkt banky.

Pavel Skriniar
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MA STAVEBNE

SPORENIE VYZNAM

aj po zmenach?

Zmeny sa tykaju predovsetkym novych klientov|

STAVEBNE SPORENIE BOLO V TOMTO ROKU NAJCASTEJSIE
SKLONOVANYM FINANCNYM PRODUKTOM. DOVODOM BOLI ZMENY,
KTORE HO MALI ZASADNE ZMENIT. PO NOVOM MA BYT STAVEBNE
SPORENIE ADRESNEJSIE, EFEKTIVNEJSIE A UCELOVEJSIE.

CI TO TAK AJ NAOZAJ BUDE, UKAZE CAS.

rokoch minulého storo¢ia ako odpo-

ved na finan¢nu krizu. Na Slovensku sa
udomécnil v roku 1992 a Zije dodnes. Za ten
¢as pomohol miliénom ludi riesit ich byvanie.
A bude to robit aj po zmenach, ktoré prinasa
novela zdkona. Jej u¢innost sa datuje na 1. janu-
dra 2019 a dovtedy sa ni¢ na podmienkach toh-
to finanéného produktu nemeni. A aj zmeny,
ktoré pridu, nemozno oznacit za katastrofalne.
plyvom zmien klient neutrpi Ziadnu ujmu.

S ystém stavebného sporenia vznikol v 30.

a prémia ostava
omeén Statnej prémie je dlhodobo, najma
any politikov, akoby zaznavany. Statnej
vraj chyba adresnost. Preto nastane zme-

P

AV i!.r:.r'

T
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na a na rozdiel od minulosti sa uz bude pri jej
pridelovani posudzovat prijem kazdého klien-
ta. Ten, kto bude zarabat viac ako 1,3-ndsobok
priemernej mzdy v narodnom hospodarstve, sa
bude musiet so $tatnou podporou rozlucit.

Stavebné sporenie vSak nie je iba o $tatnej
prémii. Urok, aky dnes iny finan¢ny produkt
s podobnym rizikom nepontika, buda mdct
sporitelia ziskavat i nadalej. O zhodnotenie
svojich vkladov tak urcite nepridu. To je jed-
noducho fakt, ktory nahrava vyznamu staveb-
ného sporenia.

Daldim faktom je, e napriek pévodnym
snahdm bude stavebné sporenie aj nadalej
plnit dlohu vyznamného edukaéného prvku
pre rodicov a deti. Stdtna prémia pre detskych

Dve zmeny
su zasadné iba pre
novych klientov.

klientov totiz nadalej zostava. Rodicia tak pro-
strednictvom sporenia s Grokom a so $tatnou
podporou budu méct svoje deti viest k zodpo-
vednému konaniu a préci s ich financiami.

Co sa tyka vysky statnej prémie, jej urco-
vanie zostane aj po novele v ,rukach® ob-
jektivneho matematického vzorca, ktory je
sticastou zakona. Niekolko zmien predsa len
nastalo. Prva je pozitivna. Maximélna vyska
$tatnej prémie sa zvysila na 70 eur. Druhd je
negativna. Minimdlna percentudlna hodnota



sa meni z 5% na 2,5%. Znamena to tolko, Ze
na ziskanie maximalnej $tatnej prémie bude
klient v budicom roku potrebovat nasporit
viac. Moze vsak prist rok, ked vzorec urci per-
centudlnu hodnotu $tatnej prémie ovela vyssiu,
a vtedy sa optimalny vklad klienta znizi. Ak by
bolo toto rozhodovanie v rukach politikov,
zrejme by nadej na nizdie vklady neexistovala.

Dalsie dve zmeny, ktoré novela priniesla, su
zésadné iba pre novych klientov. Suc¢asnych sa
totiz vobec nedotknt. U nich zostdva véetko
po starom.

Rusi sa ingtitat priatelskych sporitelov. Slovo
zru$enie je tu véak pomerne silné. V pravom
zmysle slova ide o zavedenie potreby doklado-
vat ucel pouzitia prostriedkov zo stavebného
sporenia po Siestich rokoch. Pre vetkych su-
c¢asnych klientov plati, Ze ak sporia dlhsie a na-

Stavebné sporenie
ma zmysel

Nad‘alej sa v iom da sporit s garanciou
ochrany vkladu a vySky zhodnotenia.
Sporenie je flexibilné, moze sa prerusit
a nasledne v fiom pokracovat.
Stavebny tver ma vopred znamu

a stabilnd vySku urokovej sadzby pocas
celej splatnosti Gveru.

Sporitel si zvyka na vysku splatky averu
uz pocas sporiacej fazy. Uver ho preto
»neprekvapi*.

sledne zmluvu vypovedia, mozu vybrat vietky
prostriedky s Grokom aj so §titnou prémiou
bez toho, aby blockami preukazali, na ¢o ich
pouzili. KedZe novele ide o zvysenie tcelovos-
ti, tak sa pre novych ,priatelskych® sporitelov
zavadza povinnost dokladovat pouzitie penazi
prostrednictvom kapnych zmlav alebo blo¢-
kov aj po $iestich rokoch od zaciatku sporenia.
KedZe aj doteraz drviva vdcSina priatelskych
sporitelov i tak vyuzivala peniaze zo stavebné-
ho sporenia na ticel spojeny s byvanim, az taka
hrozivéa zmena to nie je.

Druhou novinkou pre novych klientov je
zru$enie moznosti poberaf $tatnu prémiu
sporitelmi s medzitiverom. Tento typ tveru
vznikol, aby umoznil aj klientom, ktori ca-
kaja na pridelenie stavebného uveru, ziskat
prostriedky na rie$enie bytovej otazky za vy-
hodnych podmienok. Prvoradym benefitom
medzitverov je ich Grokova sadzba, ktora je
v porovnani s inymi spotrebitelskymi Gvermi
na trhu aj o polovicu nizsia.

Najprv Setri, potom splacaj

Stavebné sporenie je systém spojenych
nadob. Sporite, pripravujete si finanéné pro-
striedky a ndsledne madte zo zakona pravo
ziskat stavebny tver s irokovou sadzbou ga-
rantovanou pocas celého ¢asu splacania. Toto
je primarny ciel a uloha stavebného sporenia.

Stat si pred 26 rokmi dal predsavzatie - po-
moct tym, ktor si hodlajii zmenit sny o byvani
na skutocnost. Prisiel so $titnou prémiou. Po-
stupom rokov sa stala jednym z motivatorov
uzatvorenia zmluvy o stavebnom sporent, ale nie
najvyznamnej$im. Vyhravaju skor podmienky
sporenia a podmienky stavebného tveru.

Stavebné sporenie dnes plni ovela zdsadnej-
$iu ulohu a jeho vyznam sa stupiuje. Viaceré
obmedzenia a opatrenia zamedzuju pontkanie
nekvalitnych tverov a limituji zadlzenost oby-
vatelstva. Ziskat dnes 100-percentnt hypotéku
je uz nemozné. Preto je potrebné mat naspore-
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né zdroje a rovnako deklarovat aspon 20-per-
centny zostatok z mesa¢ného prijmu. Povin-
nosti ziadatelov o aver sa budu iba stupnovat.
Z pohladu bezpeénosti a ochrany tak klientov,
ako aj trhu, je to dobra cesta. Z pohladu snahy
o ziskanie nového byvania je to obmedzujtce.
Preto vela klientov voli cestu kombindcie via-
cerych finanénych produktov. Stavebné spore-
nie tak bude mat aj nadalej svoju cestu veducu
k pomoci Iudom s ich byvanim otvorenu.

Radovan Slobodnik
Prva stavebna sporitelfia
|

Bez Statnej prémie

Klient s prijmom nad 1 300 eur mesacne
bude bez Statnej prémie. Plati to pre
Statnu prémiu za rok 2019 a pre vSetky,
teda nové aj staré zmluvy.

Bez priatel'ského sporitel'a

Statnu prémiu moze vybrat iba ten
sporitel, ktory ju pouzije na stavebné
Ucely. Moznost vybrat si vSetky peniaze
zo stavebného bez zdokladovania ucelu uz
nebude mozné. Plati to pre vSetky zmluvy
uzavreté od 1. januara 2019. NaSa rada
pre novych sporitelov: odkladajte si vSetky
blocky, ktoré mozu suvisiet so stavebnymi
Gpravami.

Bez statnej prémie
v medziuvere

V ¢ase Cerpania medzitiveru nebude
mozné ziskavat Statnu prémiu.

Zmena plati pre zmluvy uzavreté po

1. janudri 2019. Nasa rada: ak uvazujete
0 medzilivere, naCerpajte ho eSte

v tomto roku.

Vyssia §tatna prémia
Statna prémia sa zaokrdhlila na desiatky
eur. Namiesto 66,39 eura to bude 70 eur.

Vyssi vklad a nizSie
zhodnotenie

Vklad potrebny na ziskanie plnej Statnej
prémie sa vypocitava v zavislosti

od aktudlneho stavu urokovych sadzieb
na trhu. Doteraz bola dolna hranica
zhodnotenia vkladu 5%, od 1. januara sa
znizi na 2,5 %. Znamena to, Ze na ziskanie
plnej Statnej prémie bude treba vlozit

2 800 eur.

Za polrok polovica prémie

Sporitelia, ktori uzavri zmluvu v druhom
polroku, budu mat narok iba na polovicu
maximalnej Statnej prémie. Nasa rada:
Ak uvazujete o stavebnom sporeni, zmluvu
podpiSte v prvom polroku. Staci vloZit
minimum a v druhom polroku doplnit
zvySok.

BANKOVE PRODUKTY
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KOLEKT{VNE POZICIAVANIE (PEER-TO-PEER LENDING — P2P) FUNGUJE UZ TAKMER
PATNAST ROKOV A PRINIESLO DO BANKOVEHO SVETA REVOLUCIU. PROSTREDNICTVOM

TOHTO NASTROJA SI CUDIA NA CELOM SVETE NAVZAJOM POZICIAVAJU DESIATKY
MILIARD EUR KAZDY MESIAC.

lavnou vyhodou, ktoru zvyraznuju
H spolo¢nosti P2P, je vynechanie tra-

di¢ného finanéného medziclanku,
ktory o svoje naklady zvysSuje cenu poziciek
a znizuje vynos vkladov. Vzdjomnym pozi-
¢iavanim tGcastnici systému ziskavaju pozic-
ky za podmienok, ktoré by v banke nemali,
a na trokoch mozu ziskat viac, nez ponukaji
banky. Jednym dychom vsak treba povedat, ze
na rozdiel od preregulovaného bankovnictva
systém P2P na svojej legislative zatial intenziv-
ne pracuje. To plati prakticky pre vSetky nové
finan¢no-technologické odvetvia.

Pozicky mozu zdujemcovia Cerpat iba vda-
ka tomu, Ze ini ludia maju Gspory, ktoré urcity
¢as nevyuziju. Pri klasickom uvere je banka
miesto, kde sa zdujmy tychto dvoch skupin
stretdvaju. Spojenie nie je zadarmo a prejavi sa
v rozdielnej vyske uroku pre vkladatela a dlz-
nika (dlznik mé vys$i arok). Urokovy rozdiel

Vyhody P2P

MozZnost vybrat si pozicky bez
zabezpecenia, zabezpecené
nehnutelnostou, garanciami
renomovanych partnerov alebo majetkom
Ziadatela.

Investor ma moznost rozlozit investovanu
zabezpeci dostatoénu diverzifikaciu

a nizku mieru rizika.

Investor dostava vynosy kazdy mesiac,
kedZe dlznik splaca pdzicku mesacne.
Tieto prijmy mdZe nasledne poskytnut

dal$im Ziadatelom o pdZzicku.

slizi na chod banky. Moderné technolégie
znizuju néklady a plati to aj vo svete financii.
Spojenie zaujmu dlZnika a vkladatela sa moze
odohrat aj v technologickom svete a mimo
banky. Nizsie naklady tak vytvaraji priestor
na znizenie rozdielu v urokovych sadzbach.
Samozrejme, ani toto riedenie nie je zadarmo,

jeho cena je vSak nizia ako v pripade banky.
Vkladatel tak moze ziskat vyssi vynos, dlznik
zase lacnejsiu pozicku.

Vravi sa, Ze najlepsou cestou, ako sa s nie-
kym pohadat, je pozi¢at mu. Skratka, pozicia-
vanie ma svoje uskalia. Hrozba, Ze sa pozi¢ané
peniaze nevrétia, totiz nikdy nevymizne. Da
sa vSak ¢iastocne rozptylit tym, Ze sa preveri
dlznikova schopnost splacat a zaroven, ze sa
pozicky poskytni viacerym ziadatelom. Nazy-
va sa to rozloZenie rizika, ¢o je tradi¢ny para-
meter pri investovani. Ano, pri P2P pézickéch
investori investuju do poziciek.

Jeden investor svoje peniaze poskytuje via-
cerym ziadatelom. Jeden ziadatel o pdzicku
tak peniaze ziskava od viacerych investorov.
Investorom mdze byt fyzicka osoba s prakticky
[ubovolnou vyskou vkladu.

AN

Zaujemca o pozicku ju nedostane automa-
ticky. Podobne ako si banky overuju dlznikovu
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Riziko a vynos investicii

Rozdelenie trhov alternativnhych poziciek

11%

8% o

6%

Vynos

3%

v Eurépe podla objemu poskytnutych

Bankové vklady
Statne dlhopisy
Podielové fondy
Korporatne dlhopisy
e P2P

® Akcie

0%

0,0% 4,00 % 8,00 %

Riziko

schopnost splatit tver, aj pri P2P pdzickach
je systém udelujuci hodnotenie podla prij-
mu a vydavkov. Zaujemca dostane rizikovy
rating, ktorym sa nastavuju podmienky
jeho pozicky. Vysledkom moze byt tak
zamietnutie pozicky, ako aj informécia
o vyske trokovej sadzby dlhu. Ta totiZ ne-
musi byt pre vSetkych dlznikov rovnaka.
Rizikovejsi dlznici mozu mat vyssiu sadzbu
a vdaka tomu investori (veritelia) ochotni
podstupit riziko mozu ziskat vyssi vynos.
Spdsoby uréenia ceny penazi si obchod-
nym tajomstvom kazdej P2P platformy
a navzajom sa lisia.

Investor umiestnenie svojho vkladu moze
zverit priamo platforme, alebo si dlznikov
(anonymne) vyberie sim. S tym savisi aj
miera rizika, ktort nasledne podstupuje.

Model roznych produktov a diverzifikd-
cia akoby kopirovali spravanie bank, ktoré si
vytvaraju svoje Gverové portfolia. Pre vacsi-
nu portalov kolektivneho pozi¢iavania plati,
ze urokovy vynos prindlezi investorom. Por-
tal si v§ak moze uctovat poplatky za spravu
uctu. Investori preto so spravou portfolia
poziciek nemaju Ziadnu starost. Sledovanie
splacania, rozuctovanie splatok a cely rad
dalsich ¢innosti zabezpecuje portal.

Preco to vSetko? Pre peniaze

12,00 % 16,00 %

[ €0m-€1,99m

Zdroj: ZIty melon

vetou povedat, Ze ide o iné typy finanénych
produktov s inou troviiou rizika a likvidity.

Slovenské a svetové P2P

Kolektivne pozi¢ky vznikli v roku 2005
vo Velkej Britdnii. Prvy portal mal nazov
Zopa. Velmi rychlo ho nasledovali dalsi
poskytovatelia po celom svete. Spolo¢nosti
tohto typu funguju takmer v kazdej krajine
zapadného sveta.

Trh kolektivnych péziciek od zaliatku
rychlo réstol a v raste pokracuje. V Eurdpe
velkost tohto odvetvia, teda objem poZi-
¢iek, presiahol 10 mld. USD. Medzi krajiny
s najvacsim podielom kolektivneho pozi-
¢iavania v Eurdpe patri Velka Briténia, Ne-
mecko a Francuzsko.

Napriek tctyhodnej velkosti tohto mla-
dého odvetvia a dlhsej histérii ma Eurdpa
v porovnani so svetom ¢o dobiehat. Spojené
$taty prevysuji Eurépu viac ako 4-nasobne.
Odvetvie je viak najviac rozvinuté v Azii,
ktori reprezentuje predovsetkym Cina.
Prave Azia, s velkostou trhu takmer 300
mld. USD, vyrazne prevys$uje zbytok sveta.

O kredibilite celého odvetia sved¢i i to,
ze viaceri velki hrac¢i bankového sveta
donho priamo alebo nepriamo vstapili.

Total Volume in € m

W <s00m+ 5
B €200m - €499m

I €100m - €199m

W €50m-€99m

W €10m - €49m

M €2m-€9m

V odvetvi dlhodobo posobia banky Barclays, San-
tander, Morgan Stanely, ale aj poistoviia Aegon ¢i
iné. Pred ¢asom kupila platformu Lendico banka
ING a v platforme Cross Lend si zadovazila podiel
ABN AMRO Bank. Predneddvnom Bank of New
York zainvestovala cez britskui platformu Funding
Circe 1 mld. USD a skupina easyJet vstupila do od-
vetvia cez vlastnu platformu easyMoney.

Jaroslav Spis§

v Eurdépe (vratane Velkej Britanie)
v rokoch 2016 - 2016

P <7,671m
141%
192%
€1,127m

2013 2013 2013 2013

Zdroj: Cambridge Center for Alternative finance

ANvew

Britskd analytickd spolocnost Objemy alternativnych poziéiek vo svete podla regiénov

Nevyhody

AltFi predstavila $tadiu, podla -
ktorej priemern' nos dosiphn Y GGl v rokoch 2013 - 2016

) ) p o A . a u brat zainvestované
ty z investicif do kolektivnych po-  peniaze pred splat-
ziciek prekonal vinosnostiaz90%  nostou poziciek, %0 X
britsk)’lch podielov;'mh fondov. musi svoju pdZicku M Eurépa M Amerika [ Azia a Tichomorie I

Podla tidajov Slovenskej aso-  Prédat na sekun- 22 '
cidcie sprévcovskych spolocnosti  4arnom trhu. Jeho
1€ SPraveovSKyeh spe peniaze uZ totiz 150
dosiahlo pocas poslednych troch poskytnuté ako
rokov len 13% fondov vysSie  pozicka a nie st 94,61
zhodnotenie ako 8% p. a. To je ~ volné. 75 ro 08 i
priemernd vyska zhodnotenia, E:ipﬁ%ir;?ﬂp?jl'gi‘}’ . 113 324 4,13 2,83 955 20—29 543 - 7,67 -
ktora podla zverejnenych Sta- a vymanaj. 2013 2014 2015 2016
dita Casti vkladu tak

tistik dosiahli investori v P2P.
Samozrejme, aj tu treba jednou

ozt byt a nulova. Zdroj: Cambridge Center for Alternative finance
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JEDNODUCHE, ALE PRE KLIENTA NEDOSTATOCNE

Poistit sa s hypotékou.

Ano, alebo nie?

PREDAJ POISTNYCH PRODUKTOV BANKOVYMI INSTITUCIAMI MA STUPAJUCI
TREND. TZV. BANKOPOISTENIE V POSLEDNYCH ROKOCH POSTUPNE PRENIKA

NA SLOVENSKY FINANCNY TRH.

. ked pre banky a poistovne ide

0 win-win situdciu, je dobré sa za-

J mysliet, aké to ma dosahy na klien-

ta. Najcastejsie sa bankopoistenie pontka

formou Zivotnych poisteni pri rieeni hypo-

tekarnych uverov. Myslienka vyzerd na prvy

pohlad vyborne: Klient nemusi nikam chodit,

priamo pri podpise uverovych zmlav si velmi

jednoducho vyberie prednastaveny balik po-

istnych rizik, uzavrie Zivotné poistenie, a ne-

musi sa pritom vSetkom ani velmi zamyslat

nad zdravotnym dotaznikom. Co to vsak pre
klienta v skuto¢nosti znamena?

V prvom rade je dolezité si uvedomit, ze
banka pracuje zvicsa iba s jednou poistoviiou.
Klient tym automaticky prichadza o moznost

vyberu z viacerych ponuk. Nema moznost po-
rovnat si konkuren¢né navrhy, kedze dostava
len jeden. Je to ten najlepsi?

Dalsi problém pre klienta je z pohladu para-
metrov poistenia minimalna variabilita. Poistné
obdobie je dopredu zadefinovana na trvanie
splacania uveru. Poistné rizikd su v ponuke
predpripravenych balickov a vo velmi obmedze-
nej miere. Ak sa klient opyta: ,,MéZzem si pois-
tit riziko smrti tak, aby bola rodina dostato¢ne
zabezpecena?” odpovedou bude: ,Nie, je tu len
moznost jednej poistnej sumy, a to na vysku
uveru.“ A ¢o ak potrebuje do zmluvy pripoistit
aj rodinnych prislusnikov? Nemoze. A moze
aspon v ¢ase, ked sa mu zmeni finan¢nd alebo
rodinnd situdcia, poistku zmenit alebo nastavit
iné parametre? Opit je na tieto otdzky iba jedna
odpoved: ,Nie®

Naproti tomu v $tandardnom poistnom
produkte, kupeného napr. cez finan¢ného
sprostredkovatela, si moze klient slobodne vy-
brat aj z vySe dvadsiatky poistnych rizik a na-
stavit poistné sumy podla svojich potrieb. Vie
pripoistit vSetkych ¢lenov rodiny a operativne
zmluvu upravovat podla situdcie. Nikto predsa
nema kristalova gulu. Nikto nevie, aké budu
jeho poistné potreby za pit ¢i desat rokov.

Velmi zaujimavy je pristup z hladiska rizi-
kovosti klienta. Pokial sa v Standardnom po-
isteni poistoviia pyta na vek, zdravotny stav,
typ zamestnania a $portové aktivity a z nich
vypocita poistné, v bankopoisteni dokaze
spravit vypocet podla vysky mesacnej

splatky uveru. Ako je to mozné? No

predsa Statistika a priemerovanie. Je

tu velka skupina ludi, ktora doplaca

na zjednodu$ovanie urcovania
rizikovosti klienta.

Aby nebolo $pecifik malo, je tu este jedna
dolezita vec. Sice nikto nechce, aby sa stala, ale
stava sa. A tou je poistné plnenie. V klasickom
poisteni napriklad pri amrti Zivitela rodiny
dostanti poistné plnenie pozostali. Je to preto,
aby vedeli zvladnut vydavky, ktoré su s touto
udalostou spojené, a tiez, aby vedeli zabezpecit
vypadok prijmov rodiny, ktory nutne po ta-
kejto udalosti nasleduje. V bankopoisteni ide
poistné plnenie banke. Uver je sice splateny,
ale rodina je bez penazi. Prichddza o déleziti
moznost, a to moznost volby, na ¢o pouzije pe-
niaze, ked je to najviac potrebné.

A perlicka nakoniec. Co sa stane, ked hy-
potéku klient refinancuje? Poistenie zanikne.
A Klient si ho mdze uzatvorit v novej banke.
A o rok o dva mozno v dalsej, ked ta pontkne
edte lepsie podmienky Gveru. Ale st tu aj banky,
ktoré bankopoistenie neponukaji. Klient ma
v takomto pripade kone¢ne moznost uzatvorit
si klasické poistenie napriklad cez sprostredko-
vatela. Problém vsak je, Ze je uz star$i a mohli
mu pribudnit zdravotné problémy. Poistenie
ho preto moze stat vyrazne viac. Na to uz viak
klienta v banke nikto neupozorni.

Produkty poistovni v klasickych produktoch
aj v bankopoisteniach sa li$ia od institdcie k in-
$tittcii. Niektoré produkty maju svoje $pecifika
¢i uz v pozitivnom, alebo negativnom zmysle
slova. Pokial klient nema ziadne poistenie,
bankopoistenie mu v pripade vaznej Zivotnej
situdcie dokaze aspon s¢asti pomoct. Ak chce
mat moznost volby a mat to najlepsie, ¢o trh
pontika, ur¢ite by mal siahnut po klasickom
poisteni cez nezavislého finan¢ného sprostred-
kovatela.

Ladislav Durana
Swell




Vela Slovakov sa vraj nevie
poistit. Co brat do tivahy;,

ABY STE

NETRATILI

Dat sa spravne poistit, robi problém
mnozstvu fudi. Poistny produkt

je pomerne zlozita vec, niekedy az
zlozitejsia ako napriklad investicia.
Casto je p01sten1e extrémne dlhodoby
produkt a je v iom nutné ¢asom robit
zmeny. Tie mozu byt komplikované

a niekedy aj dost drahé. O to
dolezitejsie je nastavit tento produkt
spravne uZ pri podpise zmluvy.

pripade Zivotného poistenia je
Vdéleiité neprecenovat menej vy-
znamné rizika, ako su napr. Urazy.
Naopak, nepodcenujme vyznamné rizika,
ako su smirt, invalidita ¢i vazne ochorenie.
Logika je jednoducha. Ovela viac hrozi, Ze
sa dostaneme do finan¢nych problémov
pri vyznamnom type rizik. Preto je ovela
podstatnejSie zabezpecit sa v pripade
tychto udalosti, ako v pripade tych me-
nej vaznych. Chybu prepoistenia na Urazy
a podpoistenia v pripade invalidity ¢i smrti
opakuje mnozstvo klientov poistovni. Do-
vod moze byt jednoduchy, poistenie Ura-
zov vyzerd lacnejSie.

Dal$ou astou chybou st nizke poistné
sumy, ktoré vo svojom désledku ni¢ nerie-
Sia. Mnozstvo klientov poistovni sa chyb-
ne snazi uSetrit na platenom poistnom
tym, Ze si zniZi poistnd sumu. Vysledkom
tychto dvoch chyb je mylna predstava, ze
poistenie je dostato¢né. V pripade vaznej
udalosti je realita inde a rodina sa dostava
do finanénych problémov.

Porovnavajte porovnatel'né

Pri dohadovani zivotného poistenia sa
mnozstvo Slovakov sustreduje len na po-
rovnanie ceny. Cena sice je dolezita, ale
nie najdolezitejSia. Ovela dolezitejsie su
vyluky, teda o vSetko poistenie nepoistu-
je, a flexibilita poistenia, teda ako a &i sa
poistenie da upravovat podla toho, ako sa

menia podmienky a situacia poisteného.
Lacnejsi produkt méze mat velké mnoz-
stvo obmedzeni, takze nakoniec nie az
tak Uplne riesi situdciu poisteného. Vela
klientov si pritom_poistné podmienky ani
neprestuduje alebo im nerozumie. Vysled-
kom je, Ze uzavreté poistenie neriesi svoj
zakladny Ucel - finanénu stabilitu v pripa-
de neocakavanej udalosti.

Investiéné Zivotné poistenie
je na tstupe

Klienti pri Zivotnom poisteni maju na vy-
ber medzi rizikovym a sporiacim varian-
tom. Investicny typ poistenia bol popular-
ny najma v minulosti. Aktulnym trendom
je riesit poistenie a investovanie v dvoch
samostatnych produktoch. Je to hlavne
preto, Ze investiéné poistenie na prvy do-

jem vyzeréa lacnejSie. Opak vSak moze byt

pravdou. Samotné investovanie by nemalo
byt hlavnym cielom poistenia sa, pretoze je
zatazené vyssSimi poplatkami ako v pripa-
de priamej investicie napriklad do podielo-
vych fondov &i inych sporiacich produktov.
Investiéné Zivotné poistenie je aj znacne
menej flexibilné ako priame investovanie.
Je tazsSie ho teda Casom menit a upravo-
vat. Mozno aj preto je aktudlne investicny
typ poistenia na Ustupe a niektoré poistov-
ne uz ho v ponuke ani nemaju. Ponukaju
len Cisto poistenie rizika. Pre klientov sa ta-
kéto postenie aj l'ahsie porovnava. Porov-
nanie by malo v8ak prist az nakoniec. To,
i si v koneénom doésledku zvolite ¢ervend,
modru, alebo zelenu poistoviiu, nie je az
také podstatné. Podstatnejsie je, ¢i pois-
tenie kryje dolezité rizika, ¢i je dostatocne
flexibilné a nie je zbytocne predrazené.

Domacnosti nie je to isté
ako nehnutel'nost’

Aj na prvy pohlad jednoducho vyzera-
juce poistenie nehnutelnosti, domacnos-
ti a zodpovednosti za Skodu je potrebné

nastavit spravne. Prax ukazuje, ze mnoz-
stvo ludi ma poistenie nehnutelnosti pre
hypotéku. Banka to v takomto pripade
vyslovene vyzaduje. Zabldaju vsSak uz
na poistenie domacnosti a zodpovednosti
za Skodu. Nie je to pritom to isté. Kazda
z tychto poistiek kryje iné rizika. VSeobec-
ne tiez plati, Ze nema zmysel platit viac,
ako je realna hodnota nehnutelnosti a do-
méacnosti. Aj v tomto pripade by ludia
nemali poistenie vyberat len podla ceny.
Dolezité su vysky limitov, vyluky a vysky
poistnych plneni. Nezanedbatelné su aj
skusenosti s vybavovanim poistnych uda-
losti. V tomto uréite pomoze skuseny fi-
nancny sprostredkovatel ¢i spotrebitel'ské
recenzie.

Flexibilita

Trendom v oblasti nezivotného a Zzi-
votného poistenia je flexibilita poistnych
zmldv. Predmet aj dovod poistenia sa ¢a-
som menia, takze by myla byt moznost
menit aj poistnl zmluvu bez toho, aby

bolo nutné ju vypovedat.
Pavol Poklemba
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Naplanujte si

FINANGNU

POHODU

S TOUTO SITUACIOU SA STRETAVA KAZDY FINANCNY PORADCA:
KLIENT SA HO PYTA, KAM MA VLOZIT PENIAZE. NAJLEPSIE
TAK, ABY MU INVESTICIA DOBRE ZAROBILA. ALE JE UPLNE
SAMOZREJME, ZE INVESTICIA MUSI BYT UPLNE BEZPECNA.

lient prave povedal dve veci, ktoré si

B uplne odporuju. Ak chce vysoky vy-

nos, musi podstupit vysoké riziko. Aj

riziko straty penazi. Ak chce mat peniaze ulo-

zené bezpecne, musi sa vzdat myslienky na vy-
soky vynos.

Otazka bola navyse uplne zIa. Je nesprav-
ne sa pytat, ako ndm peniaze najviac zarobia.
Sprévne je pytat sa, ako dokdZzeme pomocou
penazi uspokojit nase potreby. A ak zistime, ze
na véetky nase potreby jednoducho nebudeme
mat dost penazi? To bude td pravé chvila, aby
sme si povedali, ktoré potreby su pre nas zivot
naozaj dolezité a ktoré st dolezité menej, resp.
vobec nie su dolezité. Pamatajte, peniaze su tu
pre vas, a nie vy pre peniaze. Peniaze nema-
te na to, aby ste z nich vyzmykali ¢o najvyssi
vynos, ale na to, aby vam s nimi bolo dobre.
Nie ,,hr¢a penazi®, ale harmonia je hlavny ciel
finan¢ného pldnovania

Mozno sa vam zd4 tato uvaha velmi jedno-
ducha. Ale finan¢ni poradcovia dobre vedia, ze
toto je vo finanénom planovani a investovani
to najtazsie: vytlacit z klienta odpoved na to, o
vlastne potrebuje. Preco je to také tazké? Lebo
len zriedka to vie aj samotny klient. Existuje
viacero zasadnych finan¢nych cielov, ktoré sa
spajaju s velkymi Zivotnymi rozhodnutiami.
Nijst si partnera/partnerku. Zalozit si rodinu.
Mat dieta. Zadovazit si byvanie a uviazat si
na krk 30-ro¢nt hypotéku. Poslat dospievajtce
deti na $tudium z okresného mesta do Brati-
slavy alebo dokonca do cudziny. Zabezpecit sa
na starobu.

O vaznych rozhodnutiach Tudia rozmyslaju
neradi, pretoze tieto rozhodnutia maju Casto
vysoké psychologické ndklady. Rozmyslanie
o vaznych veciach preto radej odsuvaja. A fi-
nan¢nému poradcovi len ¢osi mrmld o ,,bez-
pecne ulozenych peniazoch, ¢o dobre zarobia®

Co oéakavame od Zivota a &o od pefiazi

Podme teda na to! Skdsme zistit, ¢o od Zivota
ocakavame a kolko penazi na to budeme potrebo-
vat! V prvej tabulke vidime zoznam najéastejsich
zivotnych situdcii a s nimi spojenych finan¢nych
cielov, ktoré majui obycajni ludia na celom svete.
Ciele st radené podla ¢asového horizontu, kedy
ich chceme dosiahnut. Nasetrit peniaze na pra¢-
ku alebo auto trva kratsie, ako nasetrit dost peniazi
na kiipu domu alebo na vytvorenie Gspor na sta-
robu. Skuste si tieto ciele prejst. Pripadne doplnite
nejaké dalsie, ktoré su $pecifické pre vase Zivotné
okolnosti. Mozno si chcete splnit sen a kupit si
motorku. Alebo ist na exoticky zdjazd. Alebo si
poviete, Ze zdravie nadovsetko, a zaplatite si kury
v privatnom zdravotnickom zariadeni.

V dalsom kroku si ciele oznacte na stupnici
dolezitosti. Od 1 ,,nizka priorita“ az po 10 ,,naj-
vys$ia priorita. Pozor, tato prioritizaciu nikdy
nerobte sami, ale vzdy len s rodinnymi prislus-
nikmi. Velké finan¢né rozhodnutia sa netykaju
len vas, ale aj vasej rodiny. T4 by mala byt pri
tom, ked sa rozhoduje. Poradie finan¢nych prio-
rit mdze byt predmetom diskusii, ba dokonca aj
prilezitostou na hddku. Ale ¢im lepsie si tieto roz-
hodnutia vydiskutujete, tym lepsie ich urobite.

Ako stanovit’ meratelné ciele

Ako dalej? Ak sa s niekym rozpravate o lu-
doch bez finanénych starosti, ¢asto pocujete
odpovede, aké ,,mali $tastie, ,vela zdedili, ,,st
to podvodnici® alebo ,,presibani a chytri® Nie-
ktoré z tychto odpovedi mozu byt aj pravdivé.
Ale sotva nim to pomdze, ak my sami neméame
tolko $tastia, ni¢ sme nezdedili, alebo hroza po-
mysliet, nie sme az taki presibani a chytri. Ale
faktom je, Ze vac¢$ina typickych odpovedi neza-
hfna skutocnost, ze ,,boli rozhodnuti dosiahnut

0znacte prioritu:

Typ ciela: nizka = 1, najvyssia = 10

Zbavit sa dlhov 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Viytvorit nudzovu rezervu 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Zhodnotit doCasne volné peniaze 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Nasetrit si na vzdelanie/jazykovy kurz 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Startovaci kapital pre vlastné podnikanie 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Kupa vybavenia domécnosti 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Klpa automobilu 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Kupa vlastného byvania 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Nasetrit na studia pre deti 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Kupa chaty/chalupy 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Zhodnotit existujuci majetok 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Zabezpecit partnera/deti/vnukov 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Vlybudovat Uspory na dochodok 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
Iné ciele. Ake?... 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10
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svoje finan¢né ciele®. Zakladom finan¢ného pla-
novania preto nie st vieobecné formuldcie ,,tre-
ba sa zabezpecit na starobu® ¢i ,kupit si maly
domcek so zahradkou, ale meratelné ciele.

Druhd tabulka uvédza niekolko prikladov
na meratelné ciele pri kiipe automobilu, $etre-
nia na §tudium deti a sporenia na dochodok.
Dolezité je, ze mame odhad ndkladov na mera-
telny finan¢ny ciel a tiez asovy horizont, kedy
tento ciel chceme dosiahnut.

Sporenie na jednoduchy ciel, ako je napri-
klad kipa automobilu, si vicsina Tudi vie na-
planovat aj sama. Ak si kapia auto na lizing
alebo na spotrebny uver, vedia si na zédklade
ponuky banky zvazit, ¢i budu pre nich mesac-
né splatky Ginosné, alebo nie.

Zlozitejsie to moze byt pri dlhodobych cie-
loch. Na dochodok treba sporit aspoii 20 ro-
kov. A tu uz nehovorime len o sporeni, ale aj
o investovani. V tomto pripade je vhodné ist
za profesiondlom - finanénym poradcom.
Spolu sa pozriete na to, (1) aky prijem chcete
v starobe mat, (2) aké prostriedky na to budete
musiet pravidelne odkladat a (3) do akych fi-
nan¢nych nastrojov budu peniaze investované.

FIN
PRO,

Ako ciele dosiahnut’

Vacsina finanénych poradcov dnes funguje
v ramci sieti. Tie im poskytuju odbornd pod-
poru vratane roznych finan¢nych a dochod-
kovych kalkulaciek. Vdaka nim vdm moze
zostavit rozne scendre vyvoja Uspor a investi-
cif, pricom bude vychddzat z dlhodobych
priemernych tdajov o prijmoch na jednej
strane a vynosoch pre rozne typy investi¢nych
portfolif na druhej strane. Ak budete chciet
dosiahnut vyssie zhodnotenie pri nezmene-
nej miere uspor, bude vdm musiet poradca
zostavit portfolio s vys$ou expoziciou k riziku.
Nasledne vés otestuje, ¢i ste schopni takéto ri-
ziko akceptovat. Ak ste na riziko citlivi, zostavi
vam menej rizikové, ale aj menej vynosné por-
tfolio a budete si musiet na dochodkové spo-
renie prispievat va¢$im percentom z prijmu.

Aj té najdlhsia cesta sa za¢ina prvym kro-
kom. Kym sa niekam vyberiete, rozmyslite si,
kam vlastne chcete dojst. Stanovenie Zivot-
nych a finan¢nych potrieb je prvy a najdole-

Vladimir Balaz

Typ ciel'a:

Kipa automobilu:

Chcem si kupit maly automobil
v cene 10 000 eur. Som ochotny
sporit dva roky, v mesacnych
splatkach. ZaGnem okamzite.
Predpokladam, ze cena auta sa
pocas €asu sporenia nezmeni.

NaSetrit na Studia pre deti:

Moje dieta ma v stcasnosti

12 rokov. Po ukonceni strednej
Skoly by vo veku 18 rokov malo
absolvovat univerzitné Stadium

na Viedenskej Univerzite v dizke
trvania 5 rokov. V sti¢asnosti stoji
jeden rok $tadia na poplatkoch

a zivotnych nakladoch 10 000

eur rocne. Priemerny rast cien vo
vzdelavani v eurozone predstavuje
cca 3 % rocne. Predpokladam,

Ze ceny vzdelavania a Zivotnych
nakladov sa budu vyvijat podobnym
tempom. Moje tspory by mali pokryt
70 % nakladov na Stadium a byvanie,
zvySok si bude dieta financovat

z prace popri tadiu. Setrit zaénem
na buduci rok, pricom splatky budem
vykonavat na konci roka.

Vybudovat' Gspory na déchodok:
Mam 45 rokov a planujem odist

na doéchodok v 65. roku zivota.
Predpokladam, Ze dochodok zo
socialnej poistovne mi nahradi

cca 50 % sucasného prijmu

a bude sa indexovat podla

inflacie. Mojim cielom je, aby mi
stukromny dochodok v kombinacii

s dochodkom zo Socialnej poistovne
nahradil cca 75 % dnesSného prijmu
v siéasnych cenach. Predpokladam,
ze spotrebitelské ceny sa budu
dvihat v priemere 0 3 % rocne

a chcem, aby o tdto sumu rastla

aj vyplata sukromného dochodku.
Chcem, aby mi nasporené peniaze
zabezpedili sukromny ddchodok
minimalne do 90. roku zivota.
Splatky sporenia budem vykonavat
raz ro€ne, koncom roka. Na cielovu
sumu som ochotny zacat sporit eSte
tento rok.
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DNES NIE SU A ANI V BUDUCNOSTI NEBUDU VSETCI DOCHODCOVIA SPOKOJN{
S VYSKOU SVOJHO DOCHODKU. NA ROZDIEL OD SUCASNYCH MOZU BUDUCI
PENZISTI VYSKU SVOJEJ PENZIE ASPON CIASTOCNE OVPLYVNIT. Tf, KTORI SU

V DRUHOM PILIERI, TAK MOZU SPRAVIT AJ CEZ VOLBU DOCHODKOVEHO FONDU.

Pred piatimi rokmi boli sporitelia hro-
madne preradeni do garantovanych
déchodkovych fondov. Vyvoj finané-
nych trhov Siel proti nim. Ak by sa

po presune vratili do akciovych alebo
indexovych fondov, mohli by dosiah-
nut celkovy vynos 27 - 74 % namiesto
5 - 10 %, ktoré za tento ¢as zarobili
garantované fondy.

it rokov je stratenych, rovnako su
P na tom aj vynosy, ktoré mohli sporite-
lia dosiahnut. Pri priemernej mzde ide
iba na vynosoch z prispevkov o necelych 1 000
eur, teda 200 eur ro¢ne (po 20 rokoch by sa
z toho dalo vyplacat priblizne 10 eur mesac-
ne k dochodku). Ak sa k tomu pripocitaju uz
aj nasporené peniaze, straty vyjdu este vyssie.
Napriklad pri Gsporach vo vyske 5 000 eur sa
strata na mesa¢nom dochodku pohybuje na 27
eurach mesacne. Uz teraz je teda jasné, Ze pit-
ro¢né zotrvanie v konzervativnom fonde obra-
lo sporitela 0 dochodok v desiatkach eur.
Tieto peniaze sa uz naspét ziskat nedaju, da
sa véak zabranit dal$im $koddm na vyske do-
chodku. Bud zmenou dochodkového fondu,
alebo doplnkovym sporenim. Druhd moznost
vyZaduje obetovanie ¢asti dne$ného rodinného
rozpoctu pre jeho budice zvySenie. Dobrou
spravou je, Ze zaujem o doplnkové sporenie
pretrvéva a stale sa povazuje za velmi dobry za-
mestnavatelsky benefit. Pre zamestnanca, ktory
si chee Setrit na dochodok, ma doplnkové spo-
renie lepsi efekt ako zvySenie mzdy. Neplatia

sa z neho odvody. Pre zamestnavatela je to tiez
zaujimaveé. Prispevok si zahrnie do nakladov.

Volba fondu v doplnkovom sporeni je rov-
nako dolezita ako v druhom pilieri. Navyse,
tretopilierovy dochodok nema na vyplaca-
nie také prisne pravidld ako druhopilierovy,
na druhej strane jeho sprava je drahsia. Kto
chce teda svoje prispevky premenit vylu¢ne
na dochodok, moéze vyuzit dobrovolné pri-
spevky do druhého piliera. Tie v§ak uz nemajt
danové zvyhodnenie.

Pozitivnou informaciou je, Ze sa zvySuje
pocet zamestnéavatelov, ktori maji zdujem spo-
rit zamestnancom na dochodok, a to nielen
v ramci tretieho piliera. Individudlne sporiace
schémy umoznuju sporit si v individudlne vy-
branom podielovom fonde. V pripade nevy-
hnutnej potreby je tak mozné peniaze vybrat

Priklad vyvoja déchodkovych fondov (2013 — 2018)

a pouzit aj na iny nez dochodkovy ucel. V takej
situacii je to vzdy lepsia alternativa ako nedo-
statok prostriedkov riesit zadlZenim.
Dochodkové i podielové fondy maji pre
sporitela velka vyhodu v tom, Ze nakupuji
velké mnozstvo cennych papierov. Rozkladaju
tym riziko z investicie. BeZne maju fondy ma-
jetok zloZeny z desiatok roznych cennych pa-
pierov, neraz takych, ktoré investuji do desia-
tok firiem. Po geografickej stranke je majetok
fondu zlozeny zo spolo¢nosti z celého sveta.
Ak sa jednej firme alebo regionu nebude darit,
na celkovom majetku fondu sa to velmi nepre-
javi. To sa nedd povedat o investicii vylu¢ne
do cennych papierov takejto firmy. Zakladnou
myslienkou rozloZenia rizika je, Ze krach ne-
postihne vSetky firmy a naraz v jednom case.
Pavel Skriniar
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Spoliehat sa na statny
déchodok je ako nechat
otvorené dvere a verit, ze
vas zlodeji nevykradnu.
Su krajiny, kde to mdze
fungovat. Na Slovensku
je v8ak uz teraz isté,

Ze Statne dochodky
budu nizke a tomu,

kto si nebude sporit aj
stikromne, mézu peniaze
na penzii chybat.

nasledujicich mesiacoch sa roz-

‘ / hodne, ¢i sa u nas zavedie strop
na vek odchodu do dochodku, alebo
sa bude aj nadalej postupne predlzovat podla
priemerného veku dozitia. Ak o tom neroz-
hodnt do konca roka poslanci v parlamente,

moze sa tak stat v referende, na vyhlasenie kto-
rého zbieraju odborari podpisy.

Nech by presiel ktorykolvek zo scendrov,
faktom je, Ze spoliehat sa iba na peniaze, ktoré
v buducnosti bude dochodcom vyplacat Social-
na poistoviia, nie je dobré. Ta je totiz dlhodobo
finan¢ne poddimenzovand. Podla vlanajsej vy-
ro¢nej spravy boli sice jej prijmy o ¢osi vyssie
ako vydavky, ale samotna poistoviia priznava,
ze jej pomohlo viac ako 400 miliénov eur zo
$tatneho rozpoctu na krytie deficitu v ddsledku
zavedenia druhého piliera a ako finan¢na vypo-
moc z dovodu platobnej neschopnosti zaklad-
ného fondu starobného poistenia. Okrem toho
poistovni vyrazne pomaha, ze ekonomika rastie,
vdaka ¢omu rastie aj vyber poistného. Konjunk-
tura v8ak nebude pokracovat donekonec¢na.

Stale vymysl'aji nové sposob

Napriek ekonomickému rastu a dobrému vy-
voju zamestnanosti sa vlida snazi dostat z udi
ete viac peniazi. Na jesen vznikla snaha pretlacit
pozmenujuci navrh k zdkonu o socidlnom pois-
teni, ktorym by sa zvysil maximélny vymeria-

PENZIU
NEZVERT

iba statu

vaci zaklad na platenie socialnych odvodov zo
sedemnasobku priemernej mzdy na jedendst-
nasobok. Navrh nepresiel. Ak by ano, zname-
nalo by to, Ze by sa maximélne odvody platili
nie z maxima 6 678 eur, ale z 10 494 eur. Mesac-
ne by tak na odvode odislo zo zamestnancovej
mzdy priblizne o 359 eur viac. Tito [udia by vSak
nedostali v budtcnosti vyssi dochodok, pretoze
vzorec na jeho vypocet sa menit nemal.

Socidlna poistoviia sa snaz{ vybrat viac
na poistnom aj cez ro¢né zictovanie socidl-
neho poistenia, ktoré bude realne o pat rokov.
Ani tieto vSetky napady vSak nemusia stacit,
pretoze s demografickym vyvojom to nevyze-
ré dobre. A prave ten bude mat na nase do-
chodky zasadny vplyv. S pribidajucim ¢asom
bude na penzie neustéle rasticeho poctu do-
chodcov pracovat ¢oraz menej ludi.

Na Slovensku mame dnes viac ako milién
starobnych dochodcov. Pocet pracujucich do-
siahol podla tdajov Statistického tradu v dru-
hom Stvrtroku 2,56 miliéna ludi. Na jedného
dochodcu tak pripadd dva a pol pracujiceho
¢loveka. V roku 2070 bude na jedného dochod-
cu pracovat uz iba 1,5 ¢loveka. Z toho je jasné,
ze prvy pilier nema Sancu takuto zitaz utiahnut.

Ovplyvneny naSim rozhodnutim
Naproti tomu vyhodou druhého piliera je
fakt, ze kazdy si Setri na vlastny déchodok.

Sukro < nie je
ovplyvneny poétom pracuju-
cich. A ten, kto sa len trochu
zaujima o svoje Uspory, moze
z druhého piliera velmi dobre
tazit. Napriklad ti, ktori v roku
2013 neakceptovali automa-
ticky presun svojich penazi
do dlhopisovych fondov, zis-
kali za ostatnych pit rokov

vynos vyse 49 %. U tych, ktori
v dlhopisovych fondoch zostali, to bolo
ani nie 13%. Predpoklad je, Ze akciové
trhy budt aj nadalej rast a budd zarabat
lepsie ako dlhopisy. Od marca 2009, ked
sa trhy zacali spamitévat po velkej finan¢nej
krize, narastli americké akciové trhy priblizne
0300 %.

Samozrejme, Ze aj akciové trhy zazname-
navaju korekcie. Sporenie v druhom pilieri je
véak dlhodobé. Vicsina ludi si bude odkladat
peniaze na dochodok desatrocia, ti najmladsi
viac ako 40 rokov. Preto st vykyvy na trhoch
normalne a oc¢akavané. V nasledujicich ob-
dobiach k prepadom pride eSte zoparkrat.
Ale préave globalna ekonomicka kriza v ro-
koch 2008 a 2009 ukazala, ze napriek vtedaj-
$iemu prudkému poklesu akciové fondy tieto
straty postupne vyrovnali a priniesli uz spo-
minany vynos.

Ak si buduci déchodcovia este k druhému
pilieru zalozia inu alternativu, ¢i uz treti pilier,
alebo nezavislé dlhodobé investovanie, nemu-
sia sa bat veci, ktoré nevedia ovplyvnit. Ci uz
je to demografia, alebo rozhodnutia politikov.
Ved aj Rada pre rozpoctovu zodpovednost
vypocitala, ze nasledkom skorsieho odchodu
do dochodku by bol pokles hospodarskeho
rastu a zaroven aj vyska novopriznavanych do-
chodkov az o desat percent nizsia v porovnani
50 stcasnym stavom.

Martin Kana
Déchodkové spraveovska spolocnost Postovej banky
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Budeme

bez

hotovosti

CO BY DNES ZNAMENAL NAVRAT K CISTO HOTOVOSTNYM PLATBAM?
V PRVOM RADE DLHE RADY PRED BANKAMI A POSTAMI. Z TOHO VYPLYNU CASOVE STRATY
A ZVYSENIE BANKOVYCH POPLATKOV, CO SA PREMIETNE DO ZVYSENIA CIEN. BUDUCNOST sA
VSAK JAVI AKO PRESNY OPAK. DOKAZOM SU NAPRIKLAD INTERNETOVE VIDEA SO ZOBRAKMI,

KTOR{ NA POZNAMKU ,,NEMAM DROBNE

7«

REAGUJU VYTIAHNUTIM POS TERMINALU.

rec¢o je vobec snaha o bezhotovostné

platenie? Na prvom mieste je casova

uspora pri plateni. Nielen presun pe-
nazi z penazenky do pokladnice, ale priamo
na ucet bez potreby ich fyzického presunu. Aj
preto vznikli platobné a neskor bezkontaktné
karty, ktoré po desiatich rokoch od zavedenia
vyuziva 9 z 10 Slovakov. Mimochodom, je to
dvojnasobok v porovnani so zapadnou Euro-
pou. A az tri Stvrtiny platieb su dnes zrealizo-
vané bezkontaktne.

Prisli aj dalsie sposoby platenia, ktoré sa

viak u klientov velmi neujali (hodinky, ndram-
ky, klucenky...). Presnym opakom st platby

PRON
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smartfonom, kde je evidentny nérast zaujmu.
V niektorych azijskych krajinach je prave toto
najcastejsi sposob platenia. A z nasho pohladu
je zaujimavé, ze nie vzdy ide o platenie z ban-
kového tctu.

Technologicky vyvoj totiz prina$a nové moz-
nosti aj do finan¢ného sveta. Prevod peazi me-
dzi kontinentmi je nielen mozny, ale aj rychly
alacny. Dokazom st virtualne meny alebo plat-
formy, ktoré na konverziu mien vyuzivaju forex.
A cena za prevod sa bude znizovat a aplikacie
prispdsobovat aktudlnym poziadavkam. Slo-
venské banky svojim klientom ukazuju rozdele-
nie ich vydavkov, upozoriuju ich na planované
vydavky a budici zostatok na ucte. Bankovy

{ Vychadza v spolupraci s
i Slovenska bankova asociécia
i Slovenska asociacia poistovni

i Asociacia obchodnikov s cennymi papiermi
i Slovenska asocidcia spravcovskych spolo¢nosti
i Asocidcia déchodkovych spravcovskych spolo¢nosti
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klient toto vSetko moze vidiet v ramci bankovej
aplikdcie. Onedlho to bude moct vidiet vdaka
tretim strandm na jednom mieste a za vSetky
banky, ktorych je klientom. Smernica PSD 2
o platobnych sluzbach umoziuje po splneni
prisnych podmienok vstupit do finan¢ného sve-
ta aj nebankovym spolo¢nostiam.

Realizovat odsthlasené platby, informovat
o stave uctov v roznych bankdch a platit pla-
tobnym nastrojom, ktory nevydala banka.
Toto st oblasti, v ktorych nové spolo¢nosti
budu moct posobit. Buducnost je tak v pre-
pdjani vsetkého so vSetkym. Ale len vtedy, ak
na to dd klient sthlas.
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° @ V ramci skupiny Finportal
8,7 mil. € obrat spoloénosti
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